MODUL II:
KOMPETENCIE W ZAKRESIE KOMUNIKACII.

Wystapienia publiczne i storytelling -
éwiczenia

Projekt Szkofa Tutorow Akademii Miodziezowej
O$ I: Osoby miode na rynku pracy, Dziatanie 1.4.: Mtodziez solidarna w dziataniu

1) Odpowiedz na wszystkie ,pytania sprawdzajgce” umieszczone na koncu kazdej
prezentacji:

WONOUThAWNE

Jakie sg 3 elementy skutecznego storytellingu?

Z jakich elementow sktada sie uniwersalny schemat historii?

Co jest najwazniejsze w wystgpieniu publicznym?

Dlaczego warto zobrazowac stuchaczom strukture wystgpienia?

Co jest najwazniejsze przy wykorzystaniu prezentacji w czasie wystgpienia?
Jakich btedow przy przygotowywaniu prezentacji nalezy unikac?

Wymien warunki rzetelnej dyskusji.

Jakie sg sposoby argumentowania?

. Jakie s3 trzy rodzaje sposobdw radzenia sobie z tremg?

10 Dlaczego wyobrazanie sobie sukcesu w przemdwieniu moze obnizy¢ jego

jakosé?

2) Znajdz inspirujgcy przyktad storytellingu np. z dziedziny, ktérg sie interesujesz
i podziel sie tg historig z nami lub z kim$ znajomym.

3) Poszukaj historii z wtasnego zycia, w ktorej pokonate$/as jakies trudnosci
i przeszkody. Sprobuj opisaé / opowiedzie¢ jg wedtug tych 3 zasad (opisanych
szczegbtowo w prezentacji o storytellingu) :

- wzbudzaj emocje

- dawaj wartos¢

- buduj wiez z odbiorcami

Postuz sie uniwersalnym schematem tworzenia historii (opisanym szczegétowo
w prezentacji)

1.

2
3.
4

Bohater (kim jest, gdzie zyje, tto)

. Trudnos¢ (cos, co narusza status quo, problem, wyzwanie, przeszkoda)

Walka (w tym oczywiscie przede wszystkim walka wewnetrzna bohatera)

. Zwyciestwo (cho¢ niekoniecznie zewnetrzne, ale na pewno w sensie

przemiany bohatera)

Whiosek (morat)
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4) Przypomnij sobie dyskusje, ktorg ostatnio prowadzitas/e$ (w szkole, na uczelni,
W pracy czy po prostu ze znajomym), kiedy chciatas/e$ przekona¢ do swojego
zdania, kiedy przedstawiatas/e$ argumenty. Jak Ci poszio? Czy osiggnates
zamierzony cel? Czy odbyto sie to z warunkami rzetelnej dyskusji (opisanymi
w czwartej prezentacji ,Skuteczne dyskutowanie”)?

Sprobuj jeszcze raz lub pomys$l nad nowymi argumentami, ktore jeszcze chciatbys
komu$ przedstawi¢, i zapisz je za pomocg modelu PEEL (opisanym doktadniej
w czwartej prezentacji ,Skuteczne dyskutowanie™)

1. Point (nazwij)

2. Example / Evidence (zobrazuj, udowodnij)
3. Explain / Elaborate (wyjasnij, pogteb)
4

. Link (odnies)



